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Um mercado de 800 mil milhdes de euros

Sociedades de advogados apostam na Defesa para
aproveitar investimento massivo europeu

Andlise m P.4-5
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Socledades
apostam
na Defesa
para aproveitar
investimento
MmassIvo europeu

DefesamEstratégia de capacitagao europeia na
area da defesa injeta no mercado centenas de
milhares de euros anuais at¢ 2030.
Oportunidades multiplicam-se e escritorios de
advocacia seguem movimentagao do capital.

Inés Amado
iamado@medianove.com

eslratégia da delesa

europeia para os proxi-

mos anos traduz-se em

800 mil milhdes de
euros anuais até 2030. Em simul-
taneo, a atuagao juridica na drea
da defesa atravessa uma nova
fase, acompanhando um mer-
cado em ebulicao e fértil em
oportunidades de investimen-
to. Os escritorios de advocacia
assumem, sem reservas, uma
aposta estratégica na assesso-
ria na defesa. No caso da Morais
Leitao, que langou recentemen-
te uma newsletter dedicada a
Defesa Digital, a drea da defesa
é uma “aposta consistente” ha
mais de duas décadas. Segun-
do Vasco Xavier Mesquita, socio
da drea de administrativo e direi-
to publico, o escritorio funda-
do em 1993 tem “destacadamen-
te prestado assessoria juridica
em diversos projetos tendentes
a aquisi¢ao de bens, servicos
¢ tecnologias militares ao ser-
vigo dos trés ramos das For-
¢as Armadas, acompanhando
todo o ciclo de negocio de mui-
tas empresas no licenciamen-

o, no financiamento, na con-
tratacdo e na subsequente exe-
cugao desses contratos”.

De acordo com Vasco Xavier
Mesquila, a Morais Leildao esta
numa posi¢ao de “vantagem
competitiva” a partir do momen-
to em que dispde de “creden-
ciais diferenciadas na assesso-
ria aos principais investimen-
tos realizados nos ultimos 20
anos” e “de capital humano de
uma equipa de advogados com
conhecimento especializado e
integrando os diferentes ramos
do direito”. E beneficia, ainda,
de um historial e carteira de
contactos e presenca assidua
em diversas associa¢oes empre-
sariais, camaras de comeércio,
missdes diplomdticas, con-
feréncias, feiras, foruns e outros
think tanks, tendo ainda aces-
so a uma rede internacional de
escritorios, lista Vasco Xavier
Mesquita.

O socio da Morais Leitdo assi-
nala que, “ao longo da histé-
ria, muilas das grandes inova-
¢Oes tecnolodgicas nasceram ou
aceleraram durante guerras”.

“Os conlflitos criam pressao
para resolver problemas rapi-
damente ¢ essas solucoes depois

IM. | Copyright licensed by Visapress | P. 2 of 3

Francisca Mendes da Costa
Sécia da Sérvulo & Associados

“Muitas das inovagdes
e concegao de novos
produtos militares
estéo ligadas a
startups tecnologicas
e ndo apenas a
grandes empresas de
defesa”, diz sécio da
Morais Leitdo

45>

Vasco Xavier Mesquita
Sécio da Morais Leitdo

passam para a sociedade civil”,
analisou, acrescentando que,
“hoje em dia, muitas das inova-
Goes e concegao de novos pro-
dutos militares estdo ligadas a
startups tecnologicas e nao ape-
nas a grandes empresas de defe-
sa”. Nesle senlido, refere que a
Morais Leitao tem firmado par-
cerias e prestado assessoria juri-
dica a empresas emergentes de
tecnologia, comunicagoes, indus-
tria, energia, transporte, logis-

Daniel Castro Neves
Associado sénior da Sérvulo

tica, engenharia e servicos.
Do lado da Sérvulo & Asso-
ciados, que “presta assessoria
na drea da Defesa e Seguranga
desde a sua origem’, dizem ao
JE Francisca Mendes da Costa
e Daniel Castro Neves, esta drea
estd em “franco crescimento”.
Com o lan¢amento do setor da
Defesa e Seguranga, no final de
fevereiro, a sociedade efeti-
vou a aposta nesta drea, que foi
autonomizada e passou a con-
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tar com uma equipa multidis-
ciplinar reforcada. “Trata-se
de uma evolucdo natural, que
dd resposta a um mercado mais
complexo e exigente, em fun-
¢do dos mais recentes desen-
volvimentos geopoliticos, tec-
nologicos e juridicos”, justifi-
cam a socia e responsavel pela
area da Defesa e Seguranca e o
associado sénior da mesma drea.
E como se executa esta transi-
¢do? “A aposta da Sérvulo passa
pela consagracdo do know-how
do escritério, seja através da
recente criacdo de um depar-
tamento dedicado a estas dreas,
seja através da reunido de um
conjunto de advogados espe-
cializados na prestagao de asses-
soria juridica neste dominio”,
explicam Francisca Mendes da
Costa, socia do departamento
de Direito Publico e responsa-
vel pela drea da Defesa e Segu-
ranca, e Daniel Castro Neves,
associado sénior do mesmo
departamento e drea. Com vdrias
décadas de experiéncia a asses-
sorar entidades publicas e pri-

vadas, o escritorio liderado por
Manuel Magalhdes assegura um
conjunto de servigos. Como a
contratagdo publica de bens e
servicos militares ou de dupla
utilizacdo, a importacdo e expor-
tagdo, intra e extracomuni-
taria, de bens e servicos milita-
res ou de dupla utilizacdo, abran-
gendo licencas e certificados
junto do Ministério da Defesa,
da Unido Europeia (UE) ou da
Organizagao do Tratado do Atlan-
tico Norte (OTAN). E ainda a
captacao e execucao de finan-
ciamento europeu para a defe-
sa (EDF, SAFE, EDIRPA, ASAP,
PESCO), a construcao e gestao
de infraestruturas militares ou
de dupla utilizacdo, como o
transporte maritimo e aéreo, a
formacao e execugao de parce-
rias e contratos entre entidades
publicas e privadas. Sem esque-
cer joinl venlures eslralégi-
cas, representagao em procedi-
mentos administrativos, proces-
sos judiciais e arbitragens e
processos de due diligence exler-
nos e internos, nomeadamen-
te a verificagcao de contratos
com o Estado, cldusulas de con-
fidencialidade, controlo de expor-
tacdo e elaboracao de poli-
ticas para fornecedores e par-
ceiros internacionais.

De acordo com os advogados
da Sérvulo & Associados, entre
0s beneficidrios do escritorio
estao, além do setor da defesa
tradicional - “sob modificacdo
profunda” - , a energia, comu-
nicagdes, transportes e outras
infraestruturas criticas, dreas
que produzam ou comerciali-
zem produtos de dupla utili-
7acao (dual-use items). Entre 0s
quais as industrias metalar-
gica e téxtil, e os centros de
dados, “que podem converter o
seu potencial tecnolégico em
capacidade estratégica militar”,
e os setores que tenham ope-
radores economicos interessa-
dos em integrar consorcios no
mercado europeu. Quanto a
defesa tradicional, a assessoria
prestada pela Sérvulo, detalham
0s advogados, “acompanha, por
um lado, a execucao de com-
promissos europeus e interna-
cionais com um envelope finan-
ceiro cada vez mais expressi-
vo — incluindo aquisi¢oes-chave
que agora saem da gaveta das
prioridades or¢camentais — e,
por outro, novos desafios em
matéria de propriedade intelec-
tual, IA e bens militares de ulti-
ma geragdo, como drones, sen-
sores, sofware e outros.



